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Sartissohn

SYSTEMHAUS

Zur Verstarkung unseres Teams in Bardowick suchen wir:

IT-Vertriebsmitarbeiter /
Key Account Manager (m/w)

Ihre Aufgaben:

e Beratung unserer klein- und mittelstandischen Kunden zur IT-Strategie in folgenden Bereichen
o Server & Storage
o IT-Security
o Microsoft Cloud (Office 365 / Microsoft Azure)

Gewinnung von Neukunden und Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen

Betreuung und Pflege von Bestandskunden

Planen, realisieren und leiten von IT-Infrastrukturprojekten

lhr Profil:

e Abgeschlossene Ausbildung zum IT-Systemkaufmann oder vergleichbarer Abschluss
e Ausgepragtes Interesse im Bereich IT und Beratung

¢ Verhandlungssicheres Deutsch

¢ Hohe Kundenorientierung und ausgepragte Teamfahigkeit

e Beratungspersonlichkeit mit exzellenter Prasentations- und Kommunikationsfahigkeit
o Selbststandige, zielorientierte und strukturierte Arbeitsweise

Wir bieten:

Abwechslungsreiche Aufgaben in anspruchsvollen Projektenviel Freiraum und Unterstiitzung in
der Ausiibung lhrer Tatigkeiten. Dartiber hinaus haben Sie hervorragende
Weiterentwicklungsmaoglichkeiten in einem wachsenden, innovativen Unternehmen

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen inkl. Gehaltsvorstellungen
an die:

Sartissohn GmbH, Lars Loffler, Papenkamp 1, 21357 Bardowick oder per Mail an
ll@sartissohn.de
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